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un comprador de 
innovación?3







¿Qué ejemplos 
inspiradores pueden 
compartir?4

Evolución y mejora del portal GuíaSalud a 
través de la utilización de nuevas 
tecnologías

Liderazgo
Armar un 
proyecto 

bilingüe de CPI 
en 1 mes

Equipo Jurídico 
& Técnico

Pago por Kg de 
ropa

RFID & nuevos 
sistemas de 
dispensación 
(sist. integral)
Innovación en 

servicios 
generales 

básicos del 
hospital

Buscador 
inteligente 
(Solución 

integral-No 
subcontratació

n)
Facilitar la 

generación de 
UTEs



Premio Ruta a la Excelencia 
2018 por la implantación del 

proyecto SAMPA

Empresas suministradoras 
de equipos de lavandería 

no acostumbradas a 
contratos de servicios

Procedimiento Negociado

Dificultades con la tecnología 
seleccionada.

Nueva licitación del Buscador 
inteligente. Colaboración 
Plan de Tecnologías del 

Lenguaje Natural



Emprender algo nuevo es como 
escalar una montaña con los ojos 
vendados. La primera dificultad 

consisten en encontrar la 
montaña. Debes intuir tu camino y 
dejar que la montaña se te revele 

por sí sola.
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