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4 inspiradores pueden
compartir?

Evolucion y mejora del portal GuiaSalud a Senvicio inteligente de gestidn y preduccidn Servicio de registro y pmlmcf&‘% lﬁfh
través de la utilizacién de nuevas de lavanderia y lenceria del Hospital Clinico adherencia a medicamentas en pacientes
tecnologias Universitarie Lozano Blesa ancianos (SAMPA)
Buscador Pago por Kg de Liderazgo
inteligente ropa Armar un
(Solucion RFID & nuevos proyecto
integral-No - sistemas de  bilinglie de CP!I
subcont)rataCIO dispensacion en 1 mes
n i i . .y
g (sist. integral)  Equipo Juridico
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Dificultades con la tecnologia Empresas suministradoras Premio Ruta a la Excelencia
seleccionada. de equipos de lavanderia 2018 por la implantacion del
Nueva licitacién del Buscador no acostumbradas a proyecto SAMPA

inteligente. Colaboracién contratos de servicios d

Plan de Tecnologias del Procedimiento Negociado
Lenguaje Natural _ v



Emprender algo nuevo es como
escalar una montana con los ojos
vendados. La primera dificultad
consisten en encontrar la
montana. Debes intuir tu camino y
dejar que la montana se te revele
por si sola.



le] Instituto Aragonés de
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