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MEMORIA TÉCNICA

Resumo. Principais aspectos do proxecto (información non confidencial).

Obxectivos
Cales son os nosos obxectivos dende o punto de vista da comercialización?
Que resultados esperamos acadar e cando?

Orixe da tecnoloxía e estado da arte
Como cheguei ata aquí?
Cal é o estado da arte a nivel nacional e internacional?
 Estado actual de desenvolvemento, xustificando o nivel de TRL.
Cales son as tecnoloxías competidoras a nivel global?
Cal é o alcance da innovación proposta (rexional/estatal/europea/global)?

Plan de traballo
Cal é o meu plan de traballo para levar os resultados científico tecnolóxicos ao mercado?
Relación de actividades a desenvolver + Táboa de actividades+Gantt
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MEMORIA TÉCNICA

Potencial comercial dos resultados e potenciais clientes
 Existen clientes dispostos a pagar pola nosa innovación? Quen son os usuarios finais?
Vantaxes competitivas en relación coas solucións existentes no mercado ou en 

desenvolvemento?
A que mercado nos diriximos? Cal é a súa dimensión? Evolución?
 Existe algún interese xa por parte da industria?
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Orzamento (por actividade e concepto). Gastos marxinais precisos para 
desenvolver as aplicacións comerciais dos proxectos seleccionados:
 Estudos de mercado
Validación técnica
Análise de oportunidades comerciais e de negocio
 Formulación de propostas a empresas ou investidores
Outros gastos necesarios para a presentación e achegamento a potenciais clientes ou 

que poidan contribuír ao avance na fase de comercialización



MEMORIA TÉCNICA

Estratexia de comercialización:
Cal é o plan inicial para a comercialización dos resultados? Licencia? Spin-off?
Cal é o tempo de chegada ao mercado?
A tecnoloxía está protexida ou está definida unha estratexia de protección?
Cales son os activos que se utilizarán na comercialización? A quen pertencen?
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8 Descrición do equipo de traballo
Descrición do grupo que lidera o proxecto.
Breve CV indicando entre outros aspectos:

● Principais colaboracións científicas e industriais dos últimos 5 anos.
● Participación en proxectos de investigación de ámbito europeo.
● Experiencia en transferencia de tecnoloxía.
● No seu caso, rol na nova compañía.

 Perfil novas contratacións previstas

Descrición dos retornos esperados para a sociedade galega:
Repercusión para a sociedade galega en termos de xeración de emprego, ingresos ou 

capacidade para atraer máis investimentos.
Compromiso coa investigación e innovación responsable (IIR).
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CRITERIOS 1ª AVALIACIÓN

Excelencia científico-técnica

Grao de innovación e alcance (máx. 6 pts.) 

Antecedentes e estado da arte (máx. 6 pts.) 

Obxectivos (máx. 6 pts.)

Grao de desenvolvemento (máx. 6 pts.)

Planificación (máx. 6 pts.)

Potencial comercial da tecnoloxía

Dimensións do mercado (máx. 10 pts.) 

Estratexia de comercialización (máx. 6 pts.) 

Estratexia de protección (máx. 7 pts.) 

Vantaxes competitivas (máx. 7 pts.)

Prazo de chegada ao mercado
(máx. 5 pts.)

Impacto socio-económico

Repercusión na actividade 
empresarial galega (máx. 5 pts.) 

Xeración de emprego en Galicia
(máx. 5 pts.)

Igualdade de xénero (máx. 3 pts.)

Investigación responsable (máx. 2 pts.)

Equipo de traballo

Capacidade de xestión (máx. 5 pts.) 

Experiencia coa industria (máx. 7 pts.) 

Experiencia en procesos de 
transferencia (máx. 8 pts.)30

ATA

PUNTOS
20

ATA

PUNTOS

35
ATA

PUNTOS

15
ATA

PUNTOS

30
ATA

PUNTOS





CRITERIOS DA 2ª AVALIACIÓN

15
MÁX.

PUNTOS
15

MÁX.

PUNTOS

10
MÁX.

PUNTOS

Nivel de 
Ciencia

Compromiso 
do Equipo

Posibles 
aplicacións

Tempo para 
o Mercado

Tamaño 
do Negocio

Estratexia 
de Protección

Liberdade 
de Operación

10
MÁX.

PUNTOS
10

MÁX.

PUNTOS
10

MÁX.

PUNTOS

30
MÁX.

PUNTOS









mailto:servizos.gain@xunta.gal
http://gain.xunta.gal/artigos/417/convocatoria%2Bignicia%2Bproba%2Bconcepto

	Diapositiva 1
	MAPA DE APOIOS GAIN 2025
	PROGRAMA IGNICIA
	A CONVOCATORIA PROBA DE CONCEPTO
	A QUEN ESTÁ DIRIXIDA?
	COMO É UN PROXECTO IGNICIA
	COMO É UN PROXECTO IGNICIA (2)
	QUE APORTA ESTA CONVOCATORIA A CADA PROXECTO?
	FINANCIAMENTO
	FINANCIAMENTO (2)
	O PROCESO IGNICIA
	CRONOGRAMA
	VÍDEO PROGRAMA IGNICIA
	PRESENTACIÓN DE SOLICITUDES
	PRESENTACIÓN DE SOLICITUDES (2)
	MEMORIA TÉCNICA
	MEMORIA TÉCNICA (2)
	MEMORIA TÉCNICA (3)
	1ª AVALIACIÓN
	CRITERIOS 1ª AVALIACIÓN
	2ª AVALIACIÓN
	CRITERIOS DA 2ª AVALIACIÓN
	Diapositiva 23
	Diapositiva 24
	Diapositiva 25
	Diapositiva 26

