PROGRAMA Ignicia

PROGRAMA FORMATIVO CON ACREDITACION RTTP
PARA PERSOAL DE XESTION DE TRANSFERENCIA

Curso presencial:

TRANSFERENCIA
DE TECNOLOXIA: 0 e

impartirase

VALORACION
E NEGOCIACION

Data: mércores 25 e xoves 26 de xufio de 2025

Horario: de 09:30 a 14:30 h e de 15:15 a 18:30 h.

De 14:30 a 15:15 h servirase un almorzo tipo catering a cargo do Programa Ignicia
Lugar de celebracion: Axencia Galega de Innovacién, Aula A04

Rua Airas Nunes, s/n - 15702 Santiago de Compostela
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30
PRAZAS

Axencia Galega de Innovacion da Xunta de Galicia

Contido

Este curso estd desefiado para que o persoal profesional da
transferencia de tecnoloxia desenvolva habilidades de valoracion da
propiedade intelectual utilizando métodos estandar na industria.
Aborda os principais enfoques —o método de mercado e o método de
ingresos— e amosa como se aplican para apoiar acordos de licenza.

O curso é eminentemente practico e inclie exemplos reais. Comprende
un exercicio final de simulacién completa, no que o alumnado asumira o
rol dunha oficina de transferencia de tecnoloxia ou dunha empresa
colaboradora para traballar nun modelo de valoracion e na negociacion
dun acordo de licenza de propiedade intelectual.

EX XUNTA
8¢ DE GALICIA
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Competencias que se adquiriran nesta formacion:

— Comprension dos métodos de valoracion: identificacion e comparacion dos métodos mais
utilizados na industria para a valoracion da propiedade intelectual, incluindo os enfoques de
mercado e de ingresos.

— Aplicacion de ferramentas practicas de valoracién: experiencia practica con ferramentas
como o fluxo de caixa descontado, o valor actual neto e os comparables de mercado mediante
exercicios estruturados e exemplos reais.

— Estruturacion de acordos de licenza: comprension sobre como influe a valoracién no desefio
de acordos de licenza e nos termos financeiros, incluindo royalties, pagos por fitos e
estruturas de participacion accionarial.

— Relacion con axentes comerciais: anticipo as prioridades e expectativas de licenciatarios e
socios, explorando distintas perspectivas sobre estratexia, valor, risco e retorno.

— Desenvolvemento de confianza na negociacion: participacion en simulaciéns baseadas en
roles para practicar o peche de acordos e gafiar confianza na presentacion e xustificacion dos
enfoques de valoracion.

Axenda

Sesion de mania (de 09:30 a 14:30 h, cunha pausa café de 11:45 a 12:15 h)

Introducion ao curso e enfoque de mercado

e Introducion e vision xeral do curso

e Fundamentos de tecnoloxia e valoracién empresarial

» Enfoques de valoracion: enfoque de mercado

e Exercicio practico: uso do enfoque de mercado para valorar unha tecnoloxia

Sesion de tarde (de 15:15 a 18:30 h, cunha pausa café de 17:00 a 17:15 h)

Enfoque de ingresos

o Métodos de valoracién: enfoque de ingresos — Parte 1

» Exercicio préctico: aplicacion de distintos métodos de valoracion e analise de estados financeiros
» Métodos de valoracién: enfoque de ingresos — Parte 2

Sesion de mana (de 09:30 a 14:30 h, cunha pausa café de 11:45 a 12:15 h)

Valoracion e negociacion
o Exercicio practico: desenvolvemento dun modelo de valoracion
e Exercicio practico: negociacion

Sesion de tarde (de 15:15 a 18:30 h, cunha pausa café de 17:00 a 17:15 h)

Enfoque de Opcions Reais e Estudo de Caso
« Enfoque de opcidns reais para a valoracién

e Estudo de caso de valoracién

e Peche do curso
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Acreditacion e certificacion

— Este curso esta acreditado pola Alliance of Technology Transfer
Professionals (ATTP) e proporciona 15 puntos para a obtencién da
acreditacidn Registered Technology Transfer Professional (RTTP)

Contacto

- +34 981957 000
— ignicia.gain@xunta.gal

Inscricion

- Ata o dia 11 de xufio as 14:00 h a través deste formulario de inscricion online



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfby19Gneyq2c-DUFuOkRz7tTIkcDsxSUzCFN6waD8A0vXulQ/viewform
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Biografias das persoas formadoras

[ " FrankWong

Consultor, Oxentia Ltd

Frank conta cunha sélida traxectoria en Bioenxefiaria e Quimica,
especializado na comercializacién de tecnoloxias, emprendemento
e captacion de fondos. Executa transacciéns empresariais
mediante asesoramento estratéxico, licenciamento, colaboracions
e rondas de financiamento.

Frank é o responsable das ofertas de valoracién en Oxentia. O seu
cofiecemento das metodoloxias de valoracion desde a perspectiva
da transferencia tecnoldxica permite desenvolver enfoques
personalizados e axeitados para cada caso. Ademais, Frank
elaborou unha guia de valoracion de spin-outs para a WIPO
(Organizacion Mundial da Propiedade Intelectual), destinada a
orientar ao persoal profesional da transferencia tecnoldxica nas
practicas de valoracion.

Frank tamén colabora con KIATT, un family office espafiol, na
busca e avaliacién de oportunidades de investimento en capital
de risco. Antes de unirse a Oxentia, traballou como analista nunha
consultora de fusiéns e adquisicidns no sector das ciencias da
vida. Asi mesmo, foi pioneiro no desenvolvemento dunha lifia de
probas para a stia comercializacién nun instituto de investigacion
aplicada en Hong Kong. Durante os seus estudos de
doutoramento Frank puxo en marcha un proxecto farmacéutico
tipo spin-up que obtivo o primeiro premio nun concurso de
emprendemento na Universidade de California, Berkeley.

Posue un doutoramento en Quimica pola Hong Kong Baptist
University e fala con fluidez inglés, mandarin e cantonés.

Sebastian Tagle

Consultor Senior, Oxentia Ltd

Sebastian conta con mais dunha década de experiencia apoiando o
emprendemento, asesorando e mentorizando a mais de 150
empresas. Como responsable do departamento de
emprendemento nunha destacada ONG en Chile, levou a cabo con
éxito mais de 100 programas, chegando a mais de 30.000
empresas a través de distintos tipos de intervencidns (mentoria,
formacion e financiamento).
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Ademais, Sebastian ofreceu orientacion metodoldxica en apoio ao
emprendemento a empresas privadas, organizacions sen animo
de lucro e organismos gobernamentais. Tras traballar en Chile,
Colombia, Panama, Espafia e o Reino Unido, poste unha ampla
perspectiva internacional.

Fala espafiol e inglés, e conta cun nivel intermedio de portugués.
Poste un Master en Administracion de Empresas (MBA) pola
PUC-Chile e un Master en Politicas Publicas (MPP) pola
Universidade de Oxford. Sebastian tamén compartiu os seus
cofiecementos como docente universitario en temas relacionados
co fortalecemento de capacidades e o emprendemento.





